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Des bijoux
qui ont un passé

ANNIE LAFRANCE
Collabaralion spfeiale

B Les accessoires contribuent & définir le look et
les bijoux restent trés tendance. Une frange de la
clientéle recherche I'authenticité & bon prix, La po-
pularité des bijoux de succession satisfait i un be-
soin d'originalité, & un goiit du luxe et & un souei du
prix juste.

mpreints d'histoire et de valeur sentimentale, les
E hijoax de succession constityent upe soletkon aborda-

ble aux objets luxueux qui ne sont pas & la portée de
toutes les bourses, Qu'ils proviennent d'un héritage familial,
d'un souvenir de voyage ou d'un achal réalisé il y a plusieurs
années, les bijoux d'époque suscilent in (ascination ef 1inbé-
rét des connaisseurs el des clients,

A La boite & bijoux, sur I'avenue Maguire, la pgemmologue
Jocelvne Rouleau analyse ¢l marchande les bijoux anciens
ol de succession, qui ont encore de Mintéréd. « [y & une trés

forte demande pour les bijoux anciens ou diéji portés, sufvani
le courant eénfage, explique-i-elle, et la clientéle pour les bi-
Joux de suceession recherche justement ces objets de uxe i
s pri:.;__ n

En plus d'économiser des sommes importanies, les ache-
teurs de bijoux d'oecasion sont souvent friands des parcelles
d'histoire que ces objels représentent. « Les gens veulent
connaitre e parcours du bijou, son époque, de méme que s
valeur sentimentale, souligne M™ Rouleau. [1s doivent aussi
comprendre ce qu'ils achétent : la valeur réelle marchande,
la raretd o la fagon dont il a été fabriqué pour qu'lls pulssent
le conserver convenablement s,

Les plus prisés sont les bijoux vicloriens (1537 & 1901), ceux
associes & 'art nouvesu (1550 & 1914) et les parures des an-
mées 1350, soutient M™ Rouleau, Dans son commerce, le rou-
lement permel de découvrir des centaines de bijoux chaque
semaine. Il est d’ailleurs le thédtre de nombreux dehanges de
marchandises. wde regois des bijoux d'époque ot des antigui-
tés de plus de 100 ans qui ont 606 offerts en cadeaux ou cn hié-
ritage ef des souvenirs de vovages trés rares », dif-elle.

PRECIEUX ET A BON PRIX

= La cliente type est une femme scolurisde qui aima le luxe,
mais qui ne veut pas payer trop cher pour son achal. Elleva
préfierer un collier de perles d occasion, sachant que celui-ci
i &la conserve jalousement », alfirmet-elie,

A eeux qui eroient que les bijoux 2ont une affaire de fem-
mies, délrompez-vous. Une partie de la clientdle de Lo Bolle
i bijoux est constituée d hommes avisés qui appricient les
beaux objets el les produits haut de pamme.

En fait, ¢'est aussi « pour donner une seconde vie aux bi-
jouxs que la gemmologue de 'avenue Maguire fail le com-
rmveres die ces petits jovaux de successions. « 51 on (uisail fon-
dre un bijou simplement parce qu'il ne nous plaisait plus, je
erois qu'on ferail aussi disparaitre une partie de notre patri-
moeine matériel . [Vailleurs, les baby-boomers sont inbéres-
&l par la suceession, ajoute-t-elle, méme &l ces moeurs sont
encore reeenies, Un demi-sidele, pas plus. =
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[l'est plus facile pour un @il expert de garantir "origi-
nalité de son pelil irésor, el surtout sa valeur monétaire,
® [l v a plusienrs [keleurs qui influencent le prix de reven-
ie. Par exemple, 'usage qui o été fail du bijou, sa rareté,
la qualité de ses plerres el de ses alliages el 'époque &
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laquelle || a été acheté », explique-t-
elle, arguant que l'inflation pourrait
faire grimper le prix de revenie, mais
que 'usage va le diminuer.

L spécialisie détermine la valeur
des plerres fines el précieuses en
examinant leurs inclusions, ¢'est-i-
dire les défauis de eristallisation. «
La couleur, la pureté ef la luminosité
d'une pierre détermine savaleur ef,

par conséquent celle du bijou. Une

pierre line, communément appelée
gemi-précieuse, peut valoir davan-
tege qu'une pierre précieuse sl sa
qualité est suptrieures =, illustre M™
Rouleau.
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Lentretien des bijoux esl d'aillours
primordial & sa revente, poursuli-elle. Seuls les objets
qui sont = dans un éfal exceptionnel mals dont on peut
canstaler le vécu » seront mis en vente. Les colliers, bou-

cles d'oreilles et broches sont plus Tréquemment mis en

virnle que les bagues ef braceleis qui soni davantage abi-
mds par le conliel de la pean.



